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13.02.2012  

Понедельник

14.00-15.00

Фомицкий А.И.        

член совета АСНУ, 

председатель 

комитета АСНУ по 

законодательству, 

юридическим 

вопросам и 

стандартам 

г.Николаев

Рынок недвижимости в Украине. Основы 

риэлтерской деятельности в базовой программе 

АСНУ. Стандарты проффесиональной деятельности

15.00-16.30

Оконская Н.С. 

директор ООО 

"Независимый центр 

оценки, экспиртизы 

и аналитики               

"Пи Кан", г.Николаев

Основы градостроения, архитектуры и 

строительного дела. Взаимодейстие первичного и 

вторичного рынка недвижимости, общие 

закономерности и отличия.

16.30-17.00

17.00-19.00

Добринова Л.А.    

нотариус (с 1996г)                 

г.Николаев 

Нотариальные действия операции с 

недвижимостью. Изменения в налогообложении с 

недвижимостью 2011 года.

14.02.12             

Вторник

14.00-16.00

Апресов Г.Г.                       

Член совета АСНУ и 

сертификационной 

комисии, член 

национального 

совета риэлтерской 

палаты Украины, 

судья тритейского 

суда РОС АСНУ, автор 

книг для риэлтора 

"12 аксиом 

риэлтора", "Диалог с 

клиентом"                                      

г. Севастополь 

Юридическое сопровождение, операций с 

недвижимостью. Законодательная база регестрации 

экспиртизы прав собственности на недвижимость. 

Классификация документов подтверждающих право 

собственности.

16.00-16.30

16.30-19.00Апресов Г.Г.  

Слабые звенья договоров с клиентами. Основы 

психологии - покупатель и продавец.

Кофе-брейк



Кофе-брейк
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Региональная торгово-промышленная палата Николаевской области
Расписание занятий
КВАЛИФИКАЦИОННЫХ КУРСОВ
Подготовки специалистов риэлтерской деятельности базового курса 
«Основы риэлтерской  деятельности»
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Среда

14.00-16.30

Реутенко С.А.                   

г.Николаев

Психология продаж. Активные продажи.

16.30-17.00

17.00-18.00

Сторощук О.А.     

Коммерческий 

директор фирмы             

ЧП Армада 

земпроэкт с 2002г, 

г.Николаев

Основы земельного законодательства в Украине. 

Операции с землей, рынок земли в Украине.  

Получение гос. Акта на землю, продажа земли.

18.00-19.00 Оконская Н.С.

Осуществление государственной политики в сфере 

приватизации гос. имущества. Действующие 

нормативные акты. Основы и методы оценки 

недвижимости.

16.02.2012 

Четверг

14.00-16.30

Кудровский Ю.   

менеджер интернет 

портала                   

Dom.ria.ua                      

г.Виница

Современные технологии СМИ: интернет 

(социальные сети, поисковые системы), газеты, 

телевидиние, радио в работе риэлтора. 

16.30-17.00

17.00-18.00

Представители: 

Правекс банк

Ипотечное кредитование недвижимости, продажа 

залоговой недвижимости, инвестирование в 

недвижимость.

17.02.12                                                         

Пятница

14.00-16.30

Багрин Ю.Н.                      

Бизнес 

тренер,лектор-

преподователь 

сертификационных 

курсов АСНУ 

консультат по 

недвижимости.       

г.Киев

Особенности риэлторской услуги. Маркетинг на 

рынке недвижимости. Эксклюзивные договора. 

Работа с жилой и комерческой недвижимостью в 

период кризиса. 

16.30-17.00

17.00-19.00Багрин Ю.Н.  

Аренда и управление обьектами недвижимости, 

технологии и особенности. Основы презентации 

обьекта, целевые аудитории, презентационная 

папка риэлтора. Составление Медиаплана.

19.00-19.15Фомицкий А.И.

Подведение итогов сертификационных курсов. 

Подготовка к экзаменам (тестированию).

18.02.12       

Суббота

9.00-10.00

Члены 

сертификационной 

комисии АСНУ

Экзамены (тестирование) по итогам 

сертификационных курсов подготовки специалистов 

риэлтерской деятельности.

10.00-10.30

Кофе-брейк

Кофе-брейк



Кофе-брейк



Кофе-брейк
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Суббота       

Доп. Бизнес 

тренинг для 

всех 

желающих 

риэлтеров

10.30-18.00Багрин Ю.Н.  

Авторский семинар тренинг.  Эффективный 

маркетинг риэлтора: алгоритм и инструменты.                              

Темы семинара: изучение обьекта, предпродажная 

подготовка, целевые аудитории, каналы 

комуникации с клиентами наружная реклама, 

интернет маркетинг: много возможностей и ряд 

предостережений, контекстная реклама: что это, 

зачем и как, эффективное рекламное сообщение, 

телемаркетинг, основы презентации обьекта.                                

Семинар ответит на вопросы: как продать быстро и 

дорого? Почему мало звонков? как 

проинформировать максимум потенциальных 

покупателей, арендаторов конкретного обьекта? 

как сделать эффективную рекламную компанию без 

неоправданных расходов? 


   Оконская Н.С. провела более 1500 оценок, работает на рынке недвижимости с 2002 года, имеет квалификацию оценщиков в фонде госимущества  Украины и в международном  институте  бизнеса. Были проведены оценки таких больших предприятий как: ВАТ «Ингул»,  Ольшанский
 гидролизно-дрожжевой  завод, Николаевский завод строительных материалов, Николаевская обувная фабрика «Ника», Очаковский рыбоконсервный комбинат, ЗАО «ВОЗКО» (Вознесенский кож. Завод) и многое другое.  г.Николаев
   Апресов Г.Г.   - член совета АСНУ и сертификационной комиссии, член национального совета риэлтерской палаты Украины, судья третейского суда РОС АСНУ,директор агентства недвижимости "Сорушен" (с 1996) автор книг для риэлтора "12 аксиом риэлтора", "Диалог с клиентом" . г.Севастополь          

   Багрин Ю.Н.   - бизнес тренер, лектор-преподователь сертификационных курсов АСНУ, успешно работает на рынке недвижимости более 10 лет, провел более 200 семинарских занятий и бизнес тренингов по Украине и городам СНГ, консультант по недвижимости.  г. Киев
Место проведения: Потемкинская 41 (угол Пушкинской), здание РТПП(регионально
й  торгово-промышленной палаты),  3 этаж.
По вопросам обучения сертификационных курсов и бизнес тренинга обращаться: 

 Николаевское региональное отделение АСНУ  г. Николаев, ул. Макарова 48 (2 этаж), 

Тел. (063) 372-73-33 – Фомицкий Александр Иннокентьевич
(член совета АСНУ, председатель комитета АСНУ по законодательству, юридическим вопросам и стандартам)

Тел. (0512) 47-09-01, (0512) 47-06-37 – Олейников Андрей Игнатьевич 

 (председатель регионального отделения АСНУ)

Тел. (0512) 59-11-21, (050) 106-23-92 – Книжник Владимир Дмитриевич
(член совета регионального отделения АСНУ,  по обучению и сертификации риэлторов)

 Elitedom.com.ua

Лист1

		Дата		Время		Лектор		Тема

		13.02.2012  Понедельник		14.00-15.00		Фомицкий А.И.        член совета АСНУ, председатель комитета АСНУ по законодательству, юридическим вопросам и стандартам г.Николаев		Рынок недвижимости в Украине. Основы риэлтерской деятельности в базовой программе АСНУ. Стандарты проффесиональной деятельности

				15.00-16.30		Оконская Н.С. директор ООО "Независимый центр оценки, экспиртизы и аналитики               "Пи Кан", г.Николаев		Основы градостроения, архитектуры и строительного дела. Взаимодейстие первичного и вторичного рынка недвижимости, общие закономерности и отличия.

				16.30-17.00		Кофе-брейк

				17.00-19.00		Добринова Л.А.    нотариус (с 1996г)                 г.Николаев 		Нотариальные действия операции с недвижимостью. Изменения в налогообложении с недвижимостью 2011 года.



		14.02.12             Вторник		14.00-16.00		Апресов Г.Г.                       Член совета АСНУ и сертификационной комисии, член национального совета риэлтерской палаты Украины, судья тритейского суда РОС АСНУ, автор книг для риэлтора "12 аксиом риэлтора", "Диалог с клиентом"                                      г. Севастополь 		Юридическое сопровождение, операций с недвижимостью. Законодательная база регестрации экспиртизы прав собственности на недвижимость. Классификация документов подтверждающих право собственности.

				16.00-16.30		Кофе-брейк

				16.30-19.00		Апресов Г.Г.  		Слабые звенья договоров с клиентами. Основы психологии - покупатель и продавец.
















































Лист1

		15.02.12                     Среда		14.00-16.30		Реутенко С.А.                   г.Николаев		Психология продаж. Активные продажи.

				16.30-17.00		Кофе-брейк

				17.00-18.00		Сторощук О.А.     Коммерческий директор фирмы             ЧП Армада земпроэкт с 2002г, г.Николаев		Основы земельного законодательства в Украине. Операции с землей, рынок земли в Украине.  Получение гос. Акта на землю, продажа земли.

				18.00-19.00		Оконская Н.С.		Осуществление государственной политики в сфере приватизации гос. имущества. Действующие нормативные акты. Основы и методы оценки недвижимости.



		16.02.2012 Четверг		14.00-16.30		Кудровский Ю.   менеджер интернет портала                   Dom.ria.ua                      г.Виница		Современные технологии СМИ: интернет (социальные сети, поисковые системы), газеты, телевидиние, радио в работе риэлтора. 

				16.30-17.00		Кофе-брейк

				17.00-18.00		Представители: Правекс банк		Ипотечное кредитование недвижимости, продажа залоговой недвижимости, инвестирование в недвижимость.





		17.02.12                                                         Пятница		14.00-16.30		Багрин Ю.Н.                      Бизнес тренер,лектор-преподователь сертификационных курсов АСНУ консультат по недвижимости.       г.Киев		Особенности риэлторской услуги. Маркетинг на рынке недвижимости. Эксклюзивные договора. Работа с жилой и комерческой недвижимостью в период кризиса. 

				16.30-17.00		Кофе-брейк

				17.00-19.00		Багрин Ю.Н.  		Аренда и управление обьектами недвижимости, технологии и особенности. Основы презентации обьекта, целевые аудитории, презентационная папка риэлтора. Составление Медиаплана.

				19.00-19.15		Фомицкий А.И.		Подведение итогов сертификационных курсов. Подготовка к экзаменам (тестированию).



		18.02.12       Суббота		9.00-10.00		Члены сертификационной комисии АСНУ		Экзамены (тестирование) по итогам сертификационных курсов подготовки специалистов риэлтерской деятельности.

				10.00-10.30		Кофе-брейк






























Лист1

		Дата		Время		Лектор		Тема

		13.02.2012  Понедельник		14.00-15.00		Фомицкий А.И.        член совета АСНУ по законодательству г.Николаев		Рынок недвижимости в Украине. Основы риэлтерской деятельности в базовой программе АСНУ. Стандарты проффесиональной деятельности

				15.00-16.30		Оконская Н.С.  ООО "Независимый центр оценки, экспиртизы и аналитики "Пи Кан"   г.Николаев		Основы градостроения, архитектуры и строительного дела. Взаимодейстие первичного и вторичного рынка недвижимости, общие закономерности и отличия.

				16.30-17.00		Кофе-брейк

				17.00-19.00		Добринова Л.А.    нотариус                 г.Николаев 		Нотариальные действия операции с недвижимостью. Изменения в налогообложении с недвижимостью 2011 года.



		14.02.12             Вторник		14.00-16.00		Апресов Г.Г.                       Член совета АСНУ и сертификационной комисии, член национального совета риэлтерской палаты Украины, судья тритейского суда РОС АСНУ, автор книг для риэлтора "12 аксиом риэлтора", "Диалог с клиентом"                                      г. Севастополь 		Юридическое сопровождение, операций с недвижимостью. Законодательная база регестрации экспиртизы прав собственности на недвижимость. Классификация документов подтверждающих право собственности.

				16.00-16.30		Кофе-брейк

				16.30-17.00		Апресов Г.Г.  		Презентация книг для риэлтора

				17.00-19.00		Апресов Г.Г.  		Слабые звенья договоров с клиентами. Основы психологии - покупатель и продавец.



		15.02.12                     Среда		14.00-16.30		Реутенко С.А.                   г.Николаев		Психология продаж. Активные продажи.

				16.30-17.00		Кофе-брейк

				17.00-18.00		Сторожук О.А.     директор фирмы             ЧП Армада земпроэкт г.Николаев		Основы земельного законодательства в Украине. Операции с землей, рынок земли в Украине.  Получение гос. Акта на землю, продажа земли.

				18.00-19.00		Оконская Н.С.		Осуществление государственной политики в сфере приватизации гос. имущества. Действующие нормативные акты. Основы и методы оценки недвижимости.



		16.02.2012 Четверг		14.00-16.30		Кедровский Ю.   менеджер интернет портала                   Dom.ria.ua                      г.Виница		Современные технологии СМИ: интернет (социальные сети, поисковые системы), газеты, телевидиние, радио в работе риэлтора. 

				16.30-17.00		Кофе-брейк

				17.00-18.00		Представители: Правекс банк, OTP банк		Ипотечное кредитование недвижимости, продажа залоговой недвижимости, инвестирование в недвижимость.

				18.00-19.00		                                      менеджер Рекламного агенства "Бренд Медиа" г.Николаев		Маркетинг рынка недвижимости. Наружная реклама - многоликость и эфективность.



		17.02.12                                                         Пятница		14.00-16.30		Багрин Ю.Н.                      Бизнес тренер,лектор-преподователь сертификационных курсов АСНУ консультат по недвижимости.       г.Киев		Особенности риэлторской услуги. Маркетинг на рынке недвижимости. Эксклюзивные договора. Работа с жилой и комерческой недвижимостью в период кризиса. 

				16.30-17.00		Кофе-брейк

				17.00-19.00		Багрин Ю.Н.  		Аренда и управление обьектами недвижимости, технологии и особенности. Основы презентации обьекта, целевые аудитории, презентационная папка риэлтора. Составление Медиаплана.

				19.00-19.15		Фомицкий А.И.		Подведение итогов сертификационных курсов. Подготовка к экзаменам (тестированию).



		18.02.12       Суббота		9.00-10.00		Члены сертификационной комисии АСНУ		Экзамены (тестирование) по итогам сертификационных курсов подготовки специалистов риэлтерской деятельности.

				10.00-10.30		Кофе-брейк

		18.02.12 Суббота       Доп. Бизнес тренинг для всех желающих риэлтеров		10.30-18.00		Багрин Ю.Н.  		Авторский семинар тренинг.  Эффективный маркетинг риэлтора: алгоритм и инструменты.                              Темы семинара: изучение обьекта, предпродажная подготовка, целевые аудитории, каналы комуникации с клиентами наружная реклама, интернет маркетинг: много возможностей и ряд предостережений, контекстная реклама: что это, зачем и как, эффективное рекламное сообщение, телемаркетинг, основы презентации обьекта.                                Семинар ответит на вопросы: как продать быстро и дорого? Почему мало звонков? как проинформировать максимум потенциальных покупателей, арендаторов конкретного обьекта? как сделать эффективную рекламную компанию без неоправданных расходов? 






